


Allez! Je ne dois pas

baisser les bras! I
reste encore du

temps.

Se vendre avec le
marketing de soi?
C'est quoi ce truc?

Comment
trouver un
travail?

" Vous cherchez un L
emploi ou vous voulez |

améliorer votre image

d ? L
RIEEETS Le marketing de soi est

fait pour vous!
ol I it




Développer, valoriser h

son image et sa marque
personnelle sont les
principaux objectifs du
marketing de soi!

W% APPELER [ "] ADRESSE

Bonjour! Je voudrai

en sauvoir plus sur

le marketing de soi
s'il vous plait!

Mais ce truc
est génial!

Bonjour Monsieur! Merci de nous
avoir appelé. je vous inuite a passer
dans nos locaux pour poursuivre les

explications.

C'est noté,
jlarrive tout
de suite!




Le marRe

" Le marketing de soi est appelé aussi self-
marketing ou personal branding. Il consiste a
utiliser et appliquer les techniques du
marketing et de la communication en
entreprise a un seul individu. En d'autre terme,

c'est l'art de se vendre soi-méme par les
differents canaux de communication. "

" Il est compatible avec tout le
monde (étudiant, salarié, chef
d'entreprise, freelancer, jeune
entrepreneur ou individu en
recherche de poste). "




Que puis-je faire
pour vous?
Bonjour
madame!

J Actuellement je suis
a la recherche d'un
emploi et j'espérai
que Uous pourrez

me conseiller.

Asseyez-
vous!

Merci! Je vous ai
appelé ce matin
pour avoir plus
d'explications sur le
marketing de s

D'accord! Pas de
probléme!

Ahhh!
Bien siir!

D'abord, vous
devez étre
conscient quily a
plusieurs étapes o

suiure,
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2ment ses objectifs

Il est important d'étre le
plus précis possible sur la
définition de l'objectif en le
quantifiant et lut donnant
une limite dans le temps.

v Objectif a court terme : maintenant
v Objectif a moyen terme : dans 1 ou 2 ans

v/ Objectif a long terme : dans 5 ou 10 ans




Ensuite, une petite

introspection
s'imposel,

Il s'agit de
travailler sur ses
forces et ses
faiblesses.

Cela & pour but

d'identifier les

opportunites et
les menaces.

Je n'ai pas bien
compris ou
vous voulez en
uenir.

Concrétement
je fais quoi?

Utilisez le
sSwoT!




Il va falloir identifier les
opportunités que peuvent
créer vos forces et les
menaces qui peuvent étre
générées par vos
faiblesses.

Quelques exemples de
questions :

Quelles sont mes compétences
techniques?
Quelles sont mes valeurs?
Que dois-je développer?
Quelles sont mes limites?




Le Swot par rapport a "vous"

FORCES : - Contact facile avec les autres.
- Force de persuasion.
- Autonome.
- Adore les challenges.

S : Strengths (Forces)
W : Weaknesses (Faiblesses)
O : Opportunities (Opportunités)
FAIBLESSES - Ne supporte pas la routine. T : Threats (Menaces)
- Impatient.
- Aucune connaissance dans la
vente.

Le Swot par rapport a "votre
carriere"

OPPORTUNITES : - Nombreuses offres d'emploi pour
le métier de technico-commercial.
- Profil de technicien tres précisé.

MENACES : - Démotivation croissante dans
le poste.
- Difficultés économiques de
l'employeur.




. - | Il ne s'agit pas de ¢a! Vous
Ressaisissez- devez travailler votre
, vous! Nous Excusez-moi! Je réputation pour obtenir des
je comprends ) La meh‘{““‘! . ¢ n‘avons pas dois donc recommandations, vecteurs de
mieux ESEPE ::sli::t:u? encore fini. devenir célébre? business, utiles pour votre
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maintenant.

carriere.

les réseaux
socioux.
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D'accord! Et
comment je

Ne paniquez pas,
je suis ici pour
vous quider.




liter, mattriser et

)er sa e-reputation

Réalisez un nettoyage
de vos réseaux :

Préparez un plan d'action

Comment sur votre présence web :

déuvelopper sa
e-réputation?

Analysez l'image que
vous reflétez sur le web :

Echangez avec le plus de
monde possible, partagez et
communiquez.

S




Il est aussi tres
important de mettre
en place des outils de
communication.
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1 ‘ i C'est pour travailler

son image de
marque et son
positionnement.

Je vous
présenterai
quelques outils,

Ah bon? I

Pourquoi faire?

informations qul Uous concernes
soient visibles et pertinentes par
rapport a votre carriére et a votre
prochaine étape professionnelle.

C'est uraiment
gentil. Merci
beaucoup!
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Hubspot, Hootsuite ou Buffer

Notifu

Cet outil permet de gérer vos publications sur
les réseaux sociaux professionnels ou
classiques et de retrouver au méme endroit les
statistiques vous concernant afin de mieux les
analyser. Vous pouvez ainsi observer
'évolution des réactions de votre communauté
et en déduire si elle réagit bien a vos
publications.

Il simplifie la vie en permettant de rassembler
automatiquement vos notifications sur un
canal Slack dédié. Cet outil vous permet de

relier tous vos comptes réseaux sociaux,
exception faite de Linkedin.

Quels sont

ces outils? Social Mention

Google Alert
Ce réseau étant taillé pour la liberté
d'expression, si quelque chose doit se dire a Il s'agit d'un logiciel de veille. Il rassemble en
votre sujet, cela passera par la! Sorte de un seul flux d'informations toutes les mentions
moteur de recherche, Social Mention permet faites du mot-clé ou du theme que vous avez
de prendre la température en attribuant un sélectionné. Gain de temps non négligeable.
sentiment général aux mots-clés
sélectionnés.




Ahhh! C'est bon de
rentrer chez soi
aprés une si belle

journée, |

Tiens, c'est
elle!

Cette dame était géniale.
Je ne m'attendais plus a
rencontrer une personne
comme elle de nos jour

Mettez en place une
stratégie de communication
vous permettant de mettre
en avant vos forces et votre

valeur ojoutée.

Je vous en prie
mais nous avons

Je vous manque oublié une étape
déja? Merci! Merci trés importante.

mille fois pour votre
aide.

Rendez-vous £
visible! ¢
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e rendre visible

L'élaboration d'une charte
graphique pour vos visuels
(couleurs, polices et stule
graphique), un CV, un portfolio,
un site web ou encore une
présentation vidéo.

v C'est la derniere étape. Cela consiste a
faire en sorte que ceux qui ne vous
connaissent pas puissent vous
trouver en recherchant vos

expertises. Soyez vous et partagez
vos visions, avec votre stule, votre
personnalité pour appuyer votre
iImage de marque.




le communication

Le Pitch Miirtenant. La Succsess Story

a vous de

jouer! Réalisation probante racontée

comme une histoire.

Le CV | Le Super Slide

Présentation visuelle
synthétique d'un projet ou
des compétences d'une
personne.

Le Blog

La Lettre de motivation

Site web de diffusion du point de
vue de l'auteur & travers la
publication d'articles.




Le marketing de soi
permet de se mettre
en avant sur les
canaux de
communication.

Pour qui ?

Il s'applique donc a tous ceux
qui souhaitent mieux se
connaitre a travers plusieurs
outils.

Son objectif

L'objectif est de se
différencier des autres et de
montrer ses forces a travers

une stratégie de
communication claire et
authentique.

Les étapes

Il commence par une
définition claire des objectifs
personnels et/ou
professionnels et se poursuit
par une analuse de soi.
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